  ДИЛЕРСКИЙ ДОГОВОР №  

г. Луганск                                                                                                                        «  »               2008  года

ЧП ПФ «Агротех», именуемое в дальнейшем «Завод», в лице директора Косилова В.М., действующего на основании Устава,  и________________, именуемое в дальнейшем "Дилер", в лице директора __________________________________,  действующей на основании Устава, далее именуемые Стороны, заключили настоящий договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА.

1.1. Предметом настоящего договора являются взаимоотношения сторон, связанные с  организацией продаж Потребителям продукции: сепарирующих машин МС, торговой марки «Алмаз», на установленной договором территории продаж.

1.2. Основные цели сторон настоящего Договора:

- реализация Программы (не) эксклюзивных продаж техники: сепарирующих машин МС, торговой марки «Алмаз», в регионах _________________________;

- создание единых и максимально выгодных коммерческих условий для партнеров, заинтересованных в развитии дилерской сети;

- проведение единой ценовой, маркетинговой и рекламной политики при реализации продукции «Завода» 

Основные понятия, используемые в настоящем Договоре:

 - «Продукция» - производимые Заводом  техника производства сепарирующих машин МС, торговой марки «Алмаз», а также запасные части к указанной продукции;


- «Территория продаж» -  территория  _______________________

- «Потребители» - физические и (или) юридические лица, приобретающие Продукцию у Дилера на основании договоров поставки (купли-продажи) или прямой покупки, по рекомендации Дилера  у «Завода».


 -«Гарантийное обслуживание»  -  техническое обслуживание и  устранение конструктивных и производственных дефектов Продукции в течение гарантийного срока эксплуатации, установленного нормативно-технической документацией и техническими условиями Завода;  


-«Сервисное обслуживание» -  техническое обслуживание   Продукции, включая  ремонт, замену узлов и агрегатов,  после окончания гарантийного срока, а также устранение эксплуатационных отказов.

2. СТАТУС ДИЛЕРА

2.1. В соответствии с настоящим Договором Дилеру  предоставляется статус  официального не эксклюзивного дилера «Завода» на территории продаж.

2.2. Статус Дилера, предоставленный  в соответствии с настоящим Договором, предполагает:

-наличие  у Дилера  опыта по поставке аналогичной техники;

-осуществление Дилером гарантийного и сервисного обслуживания Продукции в порядке, установленном настоящим Договором и Договорами,  заключаемым между Дилером и  Потребителем;

- оплата работы Дилера по предпродажной подготовке и гарантийному обслуживанию;

- торговую скидку Дилера. 

2.3.  В соответствии с настоящим Договором Дилер осуществляет комплекс мероприятий, направленных на продвижение  Продукции  Завода на Территории  продаж.  
2.4 Дилер осуществляет приобретение Продукции у Завода на условиях  отдельных договоров поставки  (купли-продажи) заключаемых  Сторонами в развитие положений настоящего Договора.  Приобретение Продукции осуществляется для ее последующей реализации  потребителям на Территории продаж. При приобретении и продаже Продукции  Дилер действует от своего имени и за свой счет. 

2.5. При продаже Продукции и проведении сопутствующих мероприятий (рекламные кампании и т.п.) Дилер  сообщает потенциальным Потребителям о наличии у него статуса официального дилера «Завода». 

2.6. Статус Дилера удостоверяется сертификатом установленной формы, выдаваемым «Заводом».

3. ОБЯЗАТЕЛЬСТВА ЗАВОДА

3.1. В целях реализации положений настоящего Договора Завод принимает на себя следующие обязательства:

3.1.1. Информировать  Дилера об отпускных  ценах на Продукцию, производимую Заводом.

3.1.2. Не позднее, чем за 15 дней информировать Дилера о предполагаемом изменении отпускных цен на Продукцию. 

3.1.3. При продаже предоставлять Дилеру скидки с отпускной цены Продукции в порядке и на условиях, установленных разделом  6 настоящего Договора. 

3.1.4. Производить поставку (отгрузку, передачу) Продукции Дилеру в порядке и сроки, установленные заключенными Сторонами договорами поставки, обеспечивать надлежащее качество (комплектность)  Продукции.

3.1.5. Оказывать Дилеру рекламную поддержку при реализации положений настоящего Договора в соответствии с разделом 7 настоящего Договора.

3.1.6. В течение трех рабочих дней рассматривать письменные запросы Дилера и сообщать ему о возможности продажи Продукции вне Территории продаж, предусмотренной настоящим Договором. 

3.1.7. Информировать Дилера об изменении номенклатуры выпускаемой Заводом Продукции, появлении новых образцов сельскохозяйственной техники и т.п. 

3.1.8. Информировать Дилера о прямых продажах Покупателю для оказания ему, Покупателю, по его согласию, услуг по таможенному оформлению, постановке продукции на гарантию, сертификации, досборки  и проведения сервисного обслуживания.

3.1.9. Обеспечивать срок гарантии на Продукцию. Исчисление гарантийных сроков производится с момента продажи Товара, при условии соблюдения правил эксплуатации, транспортировки, хранения и проведения регламентных работ, установленных техническими условиями Завода, инструкцией по эксплуатации, иной нормативно-технической документацией.

3.1.10. Оказывать Дилеру техническое и консультационное содействие при проведении гарантийного и сервисного обслуживания Продукции в порядке и на условиях, настоящего Договора.

3.1.11. Предоставлять Дилеру информацию о выявленных или возможных дефектах (недостатках), способах их определения и устранения, мероприятиях по повышению качества и  надежности Продукции. 

4. ОБЯЗАТЕЛЬСТВА ДИЛЕРА

4.1. В целях реализации положений настоящего Договора Дилер принимает на себя следующие обязательства:

4.1.1. Продвигать продукцию «Завода» на территории продаж, развивать дистрибьюторскую сеть, постоянно стремиться к увеличению объема продаж.

4.1.2. Своевременно и в полном объеме оплачивать поставляемую Заводом  Продукцию, на основании и условиях настоящего договора Договоров поставки.   

4.1.3. Информировать Завод о ставших известными Дилеру фактах поставок Продукции на Территории продаж, осуществляемых третьими лицами.

4.1.4. Осуществлять активную маркетинговую политику по изучению рынка и рекламирование Продукции  на Территории  продаж в соответствии с положениями раздела 7 настоящего Договора.

4.1.5. Незамедлительно извещать Завод о выявленных нарушениях прав  Завода (патентных, на защищенный товарный знак, фирменное наименование, о фактах недобросовестной  конкуренции  и т.п.).

4.1.6. Производить предпродажную подготовку Продукции, включая:

- распаковку, расконсервацию и устранение повреждений, возникших в процессе транспортировки;  

-  досборку Продукции;

- иные подготовительные работы в соответствии с требованиями нормативно-технической документации и техническими условиями Завода.

4.1.7. Организовать и осуществлять гарантийное и сервисное обслуживание Продукции, включая рассмотрение и удовлетворение рекламаций Потребителей, устранение производственных и конструктивных дефектов, в соответствии с условиями настоящего Договора и  договоров с Потребителем. 

4.1.8. Закупать у Завода, за счет собственных средств, Продукцию для обеспечения гарантийного и сервисного ремонта.

4.1.9. Предоставлять Заводу письменные отчеты о проведенных рекламных мероприятиях - ежеквартально в течение десяти дней с момента окончания отчетного квартала.

4.1.10. Иметь соответствующий требованиям Дилерской политики офис или операционный зал, торговый или выставочный зал, иное имущество, необходимое для успешной реализации Продукции, соблюдать требования к корпоративному соответствию (размещение в операционном зале  логотипа и флага с обозначением ЧП ПФ «Агротех», плакатов с техническими характеристиками Продукции, раздачу рекламной продукции потенциальным клиентам и т.п.), а также иные требования Дилерской политики в соответствии с условиями настоящего Договора.

5. БАЗОВЫЕ УСЛОВИЯ ПОСТАВКИ ПРОДУКЦИИ

5.1. Поставка Продукции осуществляется согласованными партиями в сроки, установленные Договорами поставки, на основании Заявок Дилера.

5.2..Поставка Продукции осуществляется путем ее отгрузки автомобильным транспортом Дилера либо Потребителя, либо железнодорожным транспортом, по реквизитам, указанным в Согласованной Заявке.  

Обязательства Завода по поставке Продукции признаются исполненными с момента передачи Продукции в количестве и ассортименте, установленном Договором поставки, а также товаросопроводительных документов транспортной организации для доставки Дилеру либо Покупателю. Датой поставки (отгрузки) Продукции признается дата оформления экспортной ГТД

5.3. Приемка поставленной Продукции по количеству и качеству  производится Дилером в соответствии с Инструкцией Госарбитража при Совете Министров СССР от 15.06.65 г. №П-6 и Инструкцией Госарбитража при Совете Министров СССР от 25.04.66 г. №П-7 в части, не урегулированной Гражданским кодексом РФ и положениями Договора поставки.  Приемка Продукции производится не позднее пяти дней с момента ее доставки.

5.4. При выявлении  нарушений условий настоящего Договора либо нормативно-технической документации по количеству или качеству продукции Дилер обязан приостановить приемку и незамедлительно вызвать для участия в приемке представителя Завода, направив в его адрес  акты  приемки и  документы, подтверждающих выявленные нарушения.  Завод обязан в трехдневный срок с момента получения соответствующего уведомления направить своих представителей для участия в приемке и составления  акта. В случае неявки  представителя Завода  Дилер вправе произвести приемку и составление акта в одностороннем порядке.

5.5. Требования (рекламации), вытекающие из гарантийных обязательств «Завода», заявленные Потребителями, рассматриваются и удовлетворяются Дилером в порядке, установленном настоящим  договором и договорами Дилера с Потребителями об организации гарантийного и сервисного обслуживания.

6. ОСНОВЫ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ВЗАИМООТНОШЕНИЙ  СТОРОН
6.1. Расчеты между Заводом и Дилером за поставляемую Продукцию осуществляются в порядке и сроки, установленные Договорами поставки. 

6.2. Поставка Продукции  Дилеру осуществляется по отпускным ценам Завода с предоставлением скидок, предусмотренных настоящим Договором.

6.3. Размер Дилерской  торговой скидки  составляет 10% от отпускной цены  Продукции,  независимо от объема  Продаж.

6.4.  Размеры и порядок предоставления скидок могут быть изменены по соглашению между Заводом и Дилером.

6.5. Дилерская скидка предоставляется  за каждую  единицу техники. 

6.6. За гарантийное обслуживание Дилеру предоставляется скидка при покупке следующей партии Продукции, размер скидки зависит от количества и объема выполненных работ. Выполненные работы подтверждаются актами выполненных работ.

7.  РЕКЛАМНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ


7.1. Дилер обязан осуществлять рекламную деятельность на Территории продаж в рамках единой рекламно-информационной политики, устанавливаемой Заводом, и  в соответствии с ежегодным планом участия в выставках который должен быть согласован сторонами.


7.2. В целях реализации положений настоящего Договора Завод оказывает Дилеру поддержку при осуществлении рекламной деятельности по следующим основным направлениям:




а) Дилеру безвозмездно предоставляются исходные материалы для организации рекламы своей деятельности, в том числе:


-электронная библиотека  необходимых изображений (логотип, продукция и т.п.);


-электронная библиотека информационных материалов о Заводе их Продукции и услугах;


б) реклама, направленная на организацию продаж Продукции,  сопровождается телефоном и адресом Дилера, а именно:


- упоминание Дилера в рекламных статьях, посвященных деятельности Завода  и определенным мероприятиям (выставки, демонстрационные показы и т.п.);


- размещение информации о Дилере  на официальном Интернет-сайте;


- указание координат Дилера на полиграфической продукции, распространяемой Заводом на Территории продаж Дилера.


в) совместное проведение мероприятий, направленных на ознакомление Потребителей с Продукцией, которое включает в себя:


- согласование  плана рекламных мероприятий, выставок, демонстрационных показов техники проводимых на территории продаж;


- командирование специалистов Завода для участия в выставках и иных рекламных мероприятиях;

· обеспечение Дилера рекламной печатной продукцией.

г)  компенсация затрат Дилера на проведения согласованных рекламных и маркетинговых мероприятий   (участие в выставках, ярмарках), осуществляемых с целью продвижения Продукции на Территории продаж, определяется дополнительным соглашением между сторонами.


7.3. Дилер в рамках настоящего Договора осуществляет рекламную деятельность по следующим основным направлениям:


а) размещение рекламной информации в периодической печати и специализированных печатных изданиях (справочниках, каталогах);


б) размещение рекламы на стендах, щитах,  вывесках, табло;


в) участие в специализированных выставках, ярмарках с периодичностью не реже одного раза в год;


г) организация для Потребителей деловых конференций, показов Продукции, иных аналогичных мероприятий.

8. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН

8.1. В случае существенного нарушения Дилером положений настоящего Договора Завод вправе в одностороннем порядке пересмотреть размер предоставляемых Дилеру скидок, направив Дилеру соответствующее уведомление.   К существенным нарушениям условий Договора относятся:

- нарушение сроков оплаты   поставляемой Продукции;

-нарушение положений, указанных в пункте 4.1.1,  настоящего Договора.

8.2. Дилер несет ответственность за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств, нанесшее вред деловой репутации, иным законным интересам Завода.

8.3. Завод  несет ответственность перед Дилером за несвоевременную поставку Продукции.

9. РАССМОТРЕНИЕ СПОРОВ

9.1. Все споры, возникающие из настоящего Договора  или связанные с ним, разрешаются путем переговоров между Сторонами.

9.2. Если соответствующий спор невозможно решить путем переговоров, он разрешается в судебном порядке в соответствии с действующим  в Украине законодательством

10. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ
10.1. Все изменения и дополнения к настоящему договору являются его  неотъемлемыми частями и действительны только в том случае, если они  совершены в письменной форме и подписаны уполномоченными  представителями обеих сторон.

10.2. Настоящий договор вступает в силу с  даты  его подписания сторонами  и действует до  31.12.2009 года.             

По истечении указанного срока действие договора может быть пролонгировано соглашением сторон.  

10.3. Настоящий Договор составлен и подписан в двух экземплярах, каждый из которых имеет одинаковую юридическую силу.

10.4. Документы, полученные посредством факсимильной связи, в том числе факсимильная копия настоящего Договора, имеют законную силу и обязательны для исполнения сторонами при условии последующего обмена их оригиналами по почте.

11. ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА И РЕКВИЗИТЫ СТОРОН:

	"ЗАВОД": 

"Агротех", ЧППФ


	" ДИЛЕР ":  


Подписи  сторон:

Директор






Директор

ЧП ПФ «Агротех»                                                                                  

________________________Косилов В.М.                                      ______________________

